A SUA EMPRESA ¢ daquelas que pensa que a formacao é cara

ou E DAS QUE SABE
QUE FICA MAIS CAROTER CpLABORADORES
SEM FORMACAOQO?

Programa Avancado em
Angariacao e Venda
de Imoveis

No actual cenério de crise do sector imobiliario s6 as melhores empresas irao sobreviver.

Ninguém tem davidas que a formacao é um factor importantissimo para melhorar o
desempenho dos colaboradores e potenciar o aumento das vendas.

A Don’t Worry Business Happy, propoe uma formacao curta, intensiva e pratica, nas instalacoes
do Cliente, que foca os aspectos relevantes da angariacdo e da venda nas sociedades de mediacao

imobilidria.

O formador tem uma vasta experiéncia em promocao, mediacido imobilidria, consultoria e em
formacao.

Destinatarios

Todos os colaboradores de sociedades de mediacdo imobilidria, incluindo Geréncia, Direccao
Comercial, Angariadores, Consultores de Vendas e Assistentes de Back Office.

Metodologia

Totalmente interactivo, utilizando exemplos reais da propria empresa e sempre adaptando a
teoria as realidades da equipa, com uma reflexao em grupo sobre cada matéria.

Duragao =
7 Horas (um dia completo ou dois meios dias)

Investimento

245 € (acresce IVA a taxa legal)
(Quando fora do Grande Porto, acrescem despesas de deslocacao)




Conteudo programatico

Generalidades » Teorias da venda
» Vendas Vs marketing
» Preco Vs valor
» Diferentes tipos de negocios imobiliarios
» Diferentes tipos de Cliente imobiliario

A Angariagao de Iméveis » Tipos de angariacio
» Contratos de Angariacao em exclusivo
» Formas de obter angariacoes
» Factores de diferenciacao entre SMI
» Diferentes servicos oferecido pelas mediadoras
» O servico aumentado
» Como negociar angariacoes
» Negociacao da comissao
» Como gerir a tematica do IVA
» Placas e outras ferramentas

A Venda » O Vendedor de imdveis
» Técnicas de abordagem a Clientes compradores
» As fases da venda
¢ Preparacao para a venda
¢ Entrevista
o Comunicacao verbal
o Comunicacao nao verbal
o O produto aumentado
0 Rebater objeccoes
0 Fecho
¢ P6s venda / tratamento da nao venda
» Ferramentas para potenciar o sucesso
» Apresentacao ao potencial comprador

Formador
Director Geral da DWBH
Ex Director Geral da HabiMaison Media¢ao Imobiliaria

Ex Gestor Comercial da Amorim Imobiliaria

Formador (inclusivamente na APEMIP) e consultor de empresas

Dr. Jorge Osorio

Info line: 96 5236254 ¢ help@dwbh.pt ¢ www.dwbh.pt
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