O caminho para o SUCESSO pode ter duas vias:

Por auto-estrada: A grande velocidade e deixando para tras
os outros concorrentes, mas com o custo das portagens.

Pelas estradas nacionais: com mais trabalho de conducao
e com custos indirectos superiores.

A SUA EMPRESA ESCOLHEU QUE CAMINHO?

Programa de iniciacao a
Angariacao e Venda
de imoveis

No actual cenario de crise do sector imobiliario s6 irdo sobreviver as melhores empresas.

Ninguém tem davidas que a formacdo é um factor importantissimo para melhorar o
desempenho dos colaboradores e potenciar o aumento das vendas.

A Don’t Worry Business Happy, propoe uma formacao curta, intensiva e pratica, nas instalacoes
do Cliente, que foca os aspectos relevantes da iniciacdo a angariacao e a venda nas sociedades de

mediacao imobiliaria.

O formador tem uma vasta experiéncia em promoc¢ao, mediacdo imobilidria, consultoria e em
formacao.

Destinatarios

NOVOS colaboradores de sociedades de mediacao imobiliaria, nomeadamente Angariadores,
Consultores de Vendas e Assistentes de Back Office.

Metodologia

Totalmente interactivo, utilizando exemplos reais da propria empresa e sempre adaptando a
teoria as realidades da equipa, com uma reflexdo em grupo sobre cada matéria.

Duragao ——— .
T

7 Horas (um dia completo ou dois meios dias) Apenas um dia de formagde
Investimento

245 € (acresce IVA a taxa legal)

(Quando fora do Grande Porto, acrescem despesas de deslocacao)




Conteudo programatico

Generalidades » Nocoes de Angariacao e Mediacao
» Nocoes praticas e juridicas de:
Contrato de mediacao
Contrato de arrendamento
Ficha de angariacao
Contrato promessa
Sinal
Cheque caucao
Garantia real
Spread
Euribor
Taxa de esforco
IMT
IMI
Mais valias
Casa pronta
Relacao financiamento / garantia

A Angariacao de Iméveis » Técnicas de angariacao de imoveis
» Contratos de Angariacao em exclusivo e em aberto
» Formas de obter angariacoes
» Negociacao da comissao
» Como gerir a tematica do IVA
» Negociar contratos de arrendamento

AVenda » O Vendedor de imoveis
» Técnicas de abordagem a Clientes compradores
» Ferramentas para potenciar o sucesso
» Objeccoes mais frequentes

Formador

Director Geral da DWBH
Ex Director Geral da HabiMaison Media¢ao Imobiliaria

Ex Gestor Comercial da Amorim Imobiliaria

Formador (inclusivamente na APEMIP) e consultor de empresas
Dr. Jorge Osorio

Info line: 96 5236254 e help@dwbh.pt ¢ www.dwbh.pt

DWBH, Unipessoal Lda.
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Don't Worry Business Happy
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